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Une voie pour devenir un professionnel complet est celle de la formation initiale via un BTS, un bachelor ou méme un master.

Comment dexenir...
agent immobilier

Salariés ou indépendants, ces professionnels
se trouvent au coeur de moments clés

de l'existence. Les opportunités demploi
sont nombreuses.
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agent immobilier

NICOLAS MAVIEL

ILS ONT LE VENT en poupe et
les émissions a la télévision ne
font que renforcer l'attractivité
du métier. Les agents immo-
biliers, qu'ils soient salariés ou
indépendants, sont souvent
vus comme des super spécia-
listes de la négociation. I1s
dénichent les bonnes affaires
et réalisent de belles ventes.
La série « L'Agence », sur
TMC, avec cette famille pari-
sienne qui vend des biens
exceptionnels partout en
France et méme au-dela, en
est l'llustration parfaite.
Toutefois, en marge de ce
cas et des quelques enseignes
vraiment spécialisées dans le
tres haut de gamme, la réalité
quotidienne est un peu diffé-
rente et dépend surtout du
secteur ou1 'agent immobilier
exerce son métier, tout com-
me de son statut. Ainsi, il exis-
te les agents commerciaux
indépendants, des autoentre-
preneurs quine sont rémuné-

rés qu'une fois le bien trouvé
et le mandat de vente signé,
ou lors de la vente chez le
notaire. Les commissions sont
plus importantes générale-
ment, mais les charges sala-
riales sont aussi a payer par
I'agent lui-méme.

Le salari€, lui, aura une par-
tie fixe et une autre variable.
Un méme métier pour deux
facons de 'exercer et d’en
vivre. Comptez ainsi1 500 €
net par mois pour débuter en
tant que salarié.

Une profession

trés réglementée

« Tout le monde peut devenir
agent immobilier, il suffit
d’avoir un casier judiciaire
vierge, souligne Pierre
Géraud, président du secteur
nord-est parisien chez Orpi.
Apres, il y a différentes appro-
ches. On est indépendant ou
embauché. Méme sans dipl6-
me, dans notre réseau, nous
proposons une formation ou
nous prenons des jeunes en
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alternance pour qu'ils appren-
nent bien ce métier et se con-
frontent a la réalité. Il faut non
seulement avoir une bonne
€élocution, de l'aisance mais
aussi posséder une orthogra-
phe correcte et surtout savoir
trouver des biens. »

Pour devenir un vrai spé-
cialiste de I'immobilier, il con-
vient en effet d'avoir de lares-
source. « Il faut avoir le gotit
du challenge caril yatouta
faire. Nous devons trouver un
bien et des acheteurs. La téna-
cité est primordiale, ainsi
que la constance dans
l'effort », argumente Julien
Peron, agent indépendant
dans le XIVe arrondissement,
a Paris, pour Espaces atypi-
ques depuis six ans. Et de
détailler : « Pour dénicher un
bien, il est nécessaire de faire
de la prospection en allant sur

&

Il faut avoir le goiit
duchallenge.
Laténacité est
primordiale, ainsi
que laconstance

Julien Peron,
agent indépendant
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le terrain, en discutant avec
les commercants, son réseau,
en déposant des flyers dans
les boites aux lettres. Ensuite,
il faut donner envie au pro-
priétaire de signer avec nous
et dele mettre aubon prix. »

Une autre voie pour deve-
nir un professionnel complet
est celle... de la formation ini-
tiale via un BTS, un bachelor
ouméme un master. « C'est
une profession extrémement
réglementée, dans laquelle le
droit prédomine, précise
Christine Chemin, référente
pour la filiere immobilier de
I'ESG et de 'Esarc, deux éco-
les du groupe Galileo global
education. D’ailleurs, le gou-
vernement souhaite de plus
en plus encadrer la profes-
sion, d’'ou l'intérét d'avoir suivi
un cursus complet avec de la
communication, du droit, de
I'économie, des modules de
transaction et de gestion
immobiliere. »

Pour conclure, elle appuie
son propos : « On peut tra-
vailler avec un BTS, avoir sa
carte professionnelle, mais
aller plus haut permet ausside
se donner des armes pour
plus tard, avoir acces a des
postes a responsabilités et
méme, pourquoi pas, ensei-
gner. Onne sait pas cequelon
voudra ou fera dans 5,10 ou
15ans...»
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Elleembauche
«Nous
recherchons
300 agents
commerciaux
en France»

Alexandra Hyron
Directrice générale du
groupe Espaces atypiques

Son entreprise recrute pour
ses 70 agences en France.

LES PROFILS

«Nous recherchons des
personnes quiontune
expérience commerciale.
Sielles ont exercé dans
I'immobilier c'est unplus,
mais ce n'est pas obligatoire.
Nous avons créé uneaca-
démie qui assure une for-
mation en 4 semaines a
Paris. lIn'y apas de
restriction d'age. »

LA REMUNERATION

«Nos agents commerciaux
indépendants travaillent sur
du haut de gamme.

Les biens sont rarement
endessous de

500 000 €0u600 000€.
Les commissions sontdonc
plusélevées. Quand vous
rentrez une affaire, c'lest

20 % de commission, 20 %
quandvouslavendezet, si
vous cumulezlesdeux,ilya
aussi des primes. Enfle-de-
France, nos agents touchent
enmoyenne 5 000 € net par
mois et 3 000 € pourla
province. »

LES EVOLUTIONS

«llest possible de gérer
une agence ou derejoindre
le siege comme salarié. »
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